>PATER

EM ALTA

CURSOS DE CULINARIA
A ofertade 50 cursos técnicos e de gra-
duagao para ganhar dinheiro com culina-
ria ou mesmo impressionar parentes e
amigos preparando delicias na cozinha.
Ser capacitado na area tem rendido sa-
lario na faixa de RS 4 mil para chefs de co-
zinha, fora a oportunidade de se tornar
um empreendedor e abrir o proprio nego-
cio. Emtempos de crise, quem tem talento
e se especializa no ramo tem encontrado

boas oportunidades para faturar.

EM BAIXA

ERRO MEDICO

O registro de 1.268 processos na Justica
Estadual por erro médico, sendo dois ter-
cos dos casos em cirurgias plasticas, par-
tos e traumas de acidentes, segundo dados
da Sociedade Brasileira de Direito Médico
e Bioética (Anadem).

A maioria das agdes na area de medicina
estética é por insatisfagao com os resulta-
dos obtidos ou por reagoes do corpo ao
procedimento. Em 62% dos casos de me-
dicina estética ha condenacao.
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Mercado imobiliario:
a horadavirada?

titulo desse artigo é uma alusfo ao titulo da matéria de

capa da edicdo de maio da revista Exame - “O ano da

virada?” -,

publicada em um periodo tio conturbado

politicamente (o processo de votacdo do afastamento da entdo

presidente Dilma), em que afirmava que os corretores viven-

ciavam um novo tipo de cliente: com muitos questionamentos

e receoso de comprar. Por que isso ocorreu e ainda ocorre?

Parte dajustificativa vem de fa-
tores econOmicos, como desem-
prego e diminuicdo da renda
(“Terei condicdes de pagar as
prestacdes? Nio seria melhor in-
vestir meu dinheiro com liquidez
para eventuais necessidades?”).

Outra davida esta relacionada
ao valor dos imoéveis (“Os precos
dos iméveis ndo devem cair mais
devido a crise?), o que é agravado
pela alta taxa de juros atual
(“Nao é melhor deixar meu di-
nheiro investido e comprar futu-
ramente?”).

Além disso, o fator emocional,
traduzido tecnicamente por in-
dices como o grau de confianca
do consumidor, tem forte ligacdo
com o mercado
imobiliario. Em um
cenario de desen-
volvimento econd-

E a confianca? Pode-se imagi-
nar que a confirmacdo da mu-
danca de presidente com um go-
verno gere maior confianca na
economia, ird gerar maior acele-
racdo de demanda imobiliaria
em curto prazo nas classes mais
altas, que vinham sendo mais
afetadas por questdes psicologi-
cas de um cenario de incertezas
do que por motivos reais.

Vale ressaltar que o déficit habi-
tacional ocorre com intensidade
nas classes de renda mais baixa,
ou seja, ndo estd se afirmando que
a demanda serd maior nas classes
mais altas em curto prazo, mas
que a retomada, da demanda pro-
vavelmente sera maior. Todo o
texto falou de fato-
res de demanda, mas
a “hora da virada”
vai variar de acordo

mico, as pessoas O déficit com diferentes lo-
confiantes pararea.  NADITacional - AREEERS da
lizar um investi- ocorre com Pode-se imaginar
mexoimebiiie intonsidade  quc 3 esubersci
pe_r.da da renda fa- nas classes ocorrerd, em prazo
Impaccar o morad  derenda BRI 0h o
imobiliario se ddo mais baixa pologia voltada para

com mais vigor nas

classes B, C e D. Sd0 nessas clas-
ses, em ordem crescente, que as
familias costumam comprometer
mais a renda familiar com presta-
c¢Oes habitacionais. Para as classes
mais altas, de modo geral, a crise
econOmica atingiu de forma mais
emocional, psicoldgica, do que de
condicdo de compra real.

Um questionamento mais apu-
rado que passa a ser componente
de decisfo nas classes de renda
mais altas seria quando os im6-
veis passarfio a ter uma valoriza-
célo real aproximada aos juros

as classes mais altas.
Sendo os locais de alta oferta com
tipologias voltadas para classes
mais baixas aqueles em que a va-
lorizacdo demorara mais a ocor-
rer, em linha com a recuperacio
real da economia.

Os dados de oferta podem ser
verificados através de antincios
de imobilidrias e pesquisas como
o Censo Imobiliario do Sindus-
con-ES. Na crise ou foradela,uma
andlise apurada desses dados po-
de fazer toda a diferenca para a
realizacdo de um bom ou um mau
investimento imobiliario.
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